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opracowanie koncepcji sprzedazy
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Przed podjeciem jakiejkolwiek
decyzji lub podjeciem
jakichkolwiek dziatan, ktore
moga mie¢ wptyw na Twoje
finanse lub firme, powinienes:
skonsultowac sie z
wykwalifikowanym
profesjonalnym doradcag
w zakresie nieruchomosci



_ W naszym zawodzie kluczowe i wyrozniajace

. kompetencie to:
r4:11faj ekspertoly

wiedza oraz umiejetnosc¢ wykonania analizy na
podstawie danych zrodtowych, doswiadczenie
zawodowe oraz wtasne doswiadczenie inwestorskie.
Pierwsza rzeczg jakag robimy dla klientow jest

8 zapoznanie sie z dokumentami nieruchomosci oraz

istotnymi danymi rynkowymi, wykonanie analizy,

syntezy, wartosciowania i przekazania diagnozy
"""" wiascicielowi. Dzieki nim, pomagamy naszym klientom
w podejmowaniu najlepszych decyzji w zmieniajgcym
sie otoczeniu i spetnianiu ich celow prywatnych lub
biznesowych. Jestesmy od 2000 roku dostawcg ustug
analitycznych dla nieruchomosci, doradztwa w zakresie
ryzyka inwestycyjnego i pokrewnych nie obejmujacych
podatkow. | 2020
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ZObowigzana do
zachowania tajemnicy
zawodowe]

i ubezpieczona

Beata Uberna
AGENT DO ZADAN SPECJALNYCH

W OBROCIE NIERUCHOMOSCIAMI

ZARZADCA
DEWELOPERIINWESTOR

e 22 lata doswiadczenia w obrocie nieruchomosciami

- nr licencji 2080,

e 16 lat jako zarzadca nr licencji 15858
e 18 lat jako inwestor i udziatowiec 2 spotek kapitatowych w 100%

inwestujacych w rynek nieruchomosci

e mentorka prowadzgca wyktady i warsztaty
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DLACZEGO ISTOTNE JEST USTALENIE
CENY OFERTOWEJ NIERUCHOMOSCI
ORAZ
OPRACOWANIE KONCEPCJI SPRZEDAZY?

Bez analizy, syntezy i wartosciowania wykorzystujac
kompletny program Instytutu CCIM of Chicago, nie
wydajemy zadnych oswiadczen, gwarancji ani
zobowigzan (wyraznych lub dorozumianych) co do
doktadnosci lub kompletnosci informaciji. Dlatego
permanentng edukacje przektadamy na efektywnos¢ w
kazdym zakresie aktywnosci zawodowej.
Posiadamy sprawdzone rozwiagzania, ktore po
wdrozeniu, w trakcie zarzadzania transakcja,

sg gwarantem zrealizowania celow obu stron.
Doswiadczajac realizacji transakcji komercyjnych
nieruchomosci inwestycyjnych, obstugujemy osoby
fizyczne i prawne z catego swiata.
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Ocena Twojej gotowosci sprzedazy
nieruchomosci w 3 krokach
Zanim podejmiesz decyzje, sprawdz

Czy jestes gotowy Czy znaszrynkowe Czy masz wtasng
do sprzedazy swojej szanse i zagrozenia opinie na temat
nieruchomosci? zwigzane ze sprzedaza? ceny?

(ﬂﬁ; Uberna Nieruchomosc




Zanim podejmiesz
decyzje

Sprawdz kompetencje agenta wybierz go w oparciu o
wiedze, doswiadczenie i dobra opinie:

rﬂll Uberna Nieruchomosci

e Jak dtugo zajmuje sie obrotem nieruchomosciami?

e Jaka jest jego wiedza i specijalizacja?

RYNKU NIERUCHOMOSC e Czy cieszy sie zaufaniem i jest polecany?

e Czy tworzy ustugi "szyte na miare"?

e Jakich dostarcza korzysci?

e | rozpoznaj: czy chce Ci pomoc sprzedac czy
sprzedawac?
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Zdecyduj, czy chcesz dziata¢ w partnerstwie z
wybranym ekspertem w zakresie obrotu
nieruchomosciami?




TOMASZ UBERNA

administrator

"DoktadnoS¢ w dziataniu i
wykorzystanie nowych technologii
W promociji nieruchomosSci to maj

konik, ktéry pomaga dojechac

Klientom do celu."

NASZ ZESPOL

AN -
RS Y U CERNIETTE

BEATA UBERNA

wtascicielka firmy
poSredniczka w obrocie
nieruchomoSciami

zarzgdca

"Fascynuje mnie proces
przetwarzania wiedzy w realne
projekty, ktérych efektem sg
zmaterializowane rzeczy znacznej

wartoSci."

GRZEGORZ KROL

broker nieruchomosci

"Moja codzienna praca przybliza
klientéw do spetnienia ich

marzen. Krok po kroku."
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Zanim podejmiesz wigzaca decyzje
o wyborze agenta,
my dajemy Tobie wybor
4 przydatnych ustug
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Ustugi doradztwa

nie wymagajace zwarcia umowy o posrednictwo

&z

Okreslenie Przygotowanie Przygotowanie
. MARKETINGOWE
CENY OFERTOWEJ OFERTY DOKUMENTOW ,
. : ] , . opracowanie oferty
dla celow sprzedazy sprzedazy nieruchomosci
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Swiadomie wybierz doradztwo
dotyczace

A A

Okreslenia CENY OFERTOWEJ Przygotowania dokumentow
nieruchomosci oraz opracowania nieruchomosci do sprzedazy /
koncepcji sprzedazy uregulowania stanu prawnego

A A

Przygotowania oferty do Marketingowego opracowania
sprzedazy przez wtasciciela oferty sprzedazy
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AR R ) /Ao :¥AC V.M TRANSAKCJI OPARTYCH
rAVRIAV i ]ol V.o Fapn'//-W NA ANALIZIE RYNKOWEJ

ZMIENILO WLASCICIELA
W ZAKLADANYM CZASIE

okreslenia CENY OFERTOWEJ nieruchomosci
oraz opracowania koncepcji sprzedazy

1N .Uberna Nieruchomos

wg danych zgromadzonych o naszych klientach



Yo gLl EIETQTA (T p AR Cle AR AT (TT4:-T1alizy rynkowej oraz opracowania koncepcji
JolgL-LeEV.y uzyskali

30% wiecej
przychodow
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wg danych z Zachodniopomorskiego Systemu Wymiany Ofert



dzieki:
rf e e Wspotdziataniu i wymianie ofert
| oraz kompetenciji zinnymi
agencjami

e Wspotpracy z klientami opartej na
wzajemnym zaufaniu

e Znajdywaniu rozwigzan

« Kreowaniu i realizacji koncepcji
sprzedazy

e Realizacji "gwarantowanego planu

arketingowego"
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Z nami

DECYZYJNOSC

od wyboru swojego
zaufanego posrednika
do istotnych warunkow
umowy sprzedazy

PROSTA DROGE ,
DO TRANSAKCJI WYBOR
bo masz doswiadczonego na kazdym etapie wraz z
agenta, ktory poprowadzi pomocnym doradca
Cie zareke

rﬂll Uberna Nieruchomosci

mozesz zyskaé

CZAS

transakcja oparta jest na
sprawdzonych
procedurach i
rozwigzaniach
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Klienci, ktorzy nam zaufali | sprzedali lub kupili
o GORSKIE

hale magazynowg w w ._
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e wynajem mag. - 1000 m2 Porebie, Karpaczu, Wisle

e fabryke w Nowogardzie ~
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PRODUCTOS

e hale magazynowg i 2,7 ha ﬁ- SPH,NT

w GPP Wa Try Harder

MARBUD

CENTRUM BUDOWLANE

Dziwnowije

dziatka pod market

budowlany i pod fabryke w
Strumlany 7Tpes Ry

Nowogardzie

ﬂ(‘Ph_Uberna Nieruchomosci L’U‘del | | IQX

k e hotel i dziatki w Strumianach
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Sledz nasze dziatania
na wybranych kanatach

© in]
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https://www.youtube.com/channel/UC3RJJWJQM_PMVJPA7bazkVQ
https://www.facebook.com/uberna/?ref=bookmarks
https://www.instagram.com/?hl=pl
https://www.linkedin.com/in/beata-uberna-ccim-b351678a/
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W Jak dziatamy, abys zyskat?

poznajemy szczegdtowo stan prawny i rzeczywisty nieruchomoSci i no

podstawie Zrédtowych danych rynkowych dokonujemy analizy, syntezy i

wartoSciowania i przekazujemy wiedze wiascicielowi i uzgadniomy

warunki wspdtpracy

dla zrealizowania wtasnego celu, klient wybiera jedng z 3
umow o poSrednictwo i to ten wybodr determinuje pdzniejsze

dziatania i efekty

jako manager transakcji zapraszamy do wspdtpracy innych
agentdow, aby rozszerzyC obszar dziatania w celu uzyskania

jak najwiekszej liczby oferentéw kupujgcych

F'-r _.'r
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JAK DZIALAMY

6 razy czesciej niz inne agencije
zapraszamy do wspotpracy
innych agentow, dzielac sie
witasnym wynagrodzeniem

wszystko to na podstawie
danych i dokumentow
zrodtowych

zarzadzajgc procesem
sprzedazy koncentujemy
sie na interesie zbywcy

k wg danych z Zachodniopomorskiego Systemu Wymiany Ofert i prébie 90 agencji nieruchomosci A



W WYMAGAJACYCH
NIERUCHOMOSCIACH

Posiadamy niezbedne nowoczesne
narzedzia, aby zaprezentowac
kubaturowa oferte w4 D

|’ﬂllUberna Nieruchomosci

W KOMERCYJNYCH
NIERUCHOMOSCIACH

Posiadamy wiedze
doswiadczenie aktualizowane w
zmieniajagcym sie otoczeniu prawnym i
ekonomicznym




JAK MOZEMY CI POMOC?

skorzystaj z tych 5 krokéow

- —————00——0

KROK 1

SKONTAKTUJ SIE
MAILOWO LUB
TELEFONICZNIE Z
WYBRANA OSOBA Z
NASZEGO ZESPOLU

KROK 2

ZDECYDUJ O
ZLECENIU
DOTYCZACYM
OKRESLENIA CENY
OFERTOWEJ DLA
CELOW SPRZEDAZY

KROK 3

PRZEKAZ DOKUMENTY
ZRODEOWE |
UDOSTEPNIJ

NIERUCHOMOSCI DO
WIZYTACJI |

OGLEDZIN

ichon

KROK 4

PODAZAJ Z NAMI W
PROCESIE

PRZYGOTOWAWCZYM

KROK 5

ZAPOZNAJ SIE ZE
WSZYSTKIMI
MATERIALAMI |

DO USTALENIA CENY WIEDZA PRZEKAZANA

OFERTOWEJ |
WARUNKOW
WSPOEPRACY

TOBIE W PROCESIE
| PODEJMIJ DECYZJE
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Skontaktuj sie z wybranym
agentem

TOMASZ UBERNA BEATA UBERNA GRZEGORZ KROL
tel. +48 606 98 22 76 tel. +48 606 98 22 77 tel. +48 531 664 665

tomekeuberna.pl beataeuberna.pl krol.geuberna.pl




Dziekujemy!
ZACZNIJMY
WSPOLNA PODROZ
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